FICHE DE PRESENTATION DES PROJETS
I – Informations sur le promoteur
	
Nom et prénom : ________________________________
Tel : ____________________Email :_______________________
Localisation géographique : ______________________________
Sexe : _____________ Age : _________ situation matrimoniale : __________

Profession : ______________ Banque ou IMF du promoteur: ______________

Association qui cautionne le promoteur _____________________________

_____________________________________________________________

Expériences pratiques antérieure ou actuelle du promoteur : ________

________________________________________________________

________________________________________________________

________________________________________________________

_____________________________________________________________



II – Informations sur le projet
	
Titre du projet : ___________________________________________

Nouvelle activité à démarrer ou activité existante à développer : ___________

_______________________________________________________

Secteur activités : _______________________________

Expérience du promoteur dans l’activité à mener : _________________

Nombre emploi à créer : _______ Localisation : ___________________

Coût du Projet : _________________ 

Apport personnel (Espèce ou en nature) :

Montant recherché :






III – Eléments étude du marché
	
Quels sont les services ou produits que vous voulez offrir ?















Quels sont les clients que vous visez et qui seront intéressés par vos produits ou services ?




















Existe-t-il une réelle demande pour les produits ou services que vous voulez offrir ? Donnez les preuves 




















Quels sont les concurrents qui offrent les mêmes produits ? Les décrire. 




















Quels sont leurs avantages et leurs faiblesses par rapport à vous ?






















Citez deux ou trois avantages principaux que vous pouvez mettre en exergue par rapport à ces concurrents. Ressortir le côté innovant de votre initiative




















Quels sont les risques que vous avez déjà identifiés par rapport à ce projet ? Quelles mesures pour les minimiser ?
























Quelles sont les contraintes ou opportunités que vous avez identifiées par rapport à la règlementation sur le secteur d’activités choisi ?
























III – Eléments de la stratégie
	
Quelles sont vos stratégies pour offrir des produits ou services de qualité ? Sur quels éléments allez-vous travailler ? 
























Quelle stratégie allez-vous utiliser pour faire la promotion de vos produits et services ? Quels canaux de communication allez-vous utiliser ?




















Quels partenaires stratégiques avez-vous identifié pour vous accompagner dans la mise en œuvre de votre projet ? Quel rôle pour chaque acteur ?























Quelle est votre stratégie de financement ? Banque ? Autre institution financière ? Amis ? Epargne propre ? ou combinaison 




































IV – Eléments planification opérationnelle
	

	Quelles sont les ressources humaines que vous allez utiliser pour votre projet ? Personnel avec les fonctions, prestataires…











Quelles sont les principales ressources matérielles dont vous aurez besoin ?

	N°
	Libellé
	Unités
	P. U
	Quantité
	Montant

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	

	11
	
	
	
	
	

	12
	
	
	
	
	

	13
	
	
	
	
	

	14
	
	
	
	
	

	15
	
	
	
	
	

	16
	
	
	
	
	

	17
	
	
	
	
	

	18
	
	
	
	
	

	19
	
	
	
	
	

	20
	
	
	
	
	

	21
	
	
	
	
	

	22
	
	
	
	
	

	23
	
	
	
	
	

	24
	
	
	
	
	

	25
	
	
	
	
	

	26
	
	
	
	
	

	27
	
	
	
	
	

	28
	
	
	
	
	

















Quels sont les moyens financiers dont vous avez besoin et pour financer quelles activités ?


Estimation des charges (dépenses) :

Année 1 :


	N°
	Désignation
	Coûts (Gnf) 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Année 2 :


	N°
	Désignation
	Coûts (Gnf) 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	




Année 3 :

	N°
	Désignation
	Coûts (Gnf) 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Estimation des recettes :
Année 1 :

	N°
	Désignation
	Quantité produite
	Prix unitaire
	Montant total

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	6
	
	
	
	

	Total
	
	
	





Année 2 :

	N°
	Désignation
	Quantité produite
	Prix unitaire
	Montant total

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	6
	
	
	
	

	Total
	
	
	





Année 3 :

	N°
	Désignation
	Quantité produite
	Prix unitaire
	Montant total

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	6
	
	
	
	

	Total
	
	
	





Estimation de la rentabilité :

Année 1 :

	Nombre d’années
	Recettes (vente)
	Dépenses (charge)
	Solde (Recettes-dépenses)

	Année 1
	
	
	

	Année 2
	
	
	

	Année 3
	
	
	



Autres éléments pertinents : 

















 Comment la crise sanitaire a-t-elle impacté votre activité ? 





























  De quelle formation souhaiteriez-vous bénéficier ?
 Veuillez Préciser :



